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ВВЕДЕНИЕ

Бизнес план содержит укрупненные данные о планируемой номенклатуре и объемах выпуска продукции, характеристике рынков сбыта, потребность производства в энергетических и трудовых ресурсах, а также содержит ряд показателей, дающих представление об экономической эффективности рассматриваемого проекта.
Бизнес-план является объектом интеллектуальной собственности, предметом коммерческой тайны и подлежит соответствующей защите.
ИСПОЛНИТЕЛЬНОЕ РЕЗЮМЕ

Автор проекта – Бердюгин Павел Анатольевич

Организационно-правовая форма предпринимательской деятельности – 
индивидуальный предприниматель.

Форма собственности – частная.

Адрес: г. Абакан, пр-т Ленина, д. 80, кв. 40.

Сфера деятельности – оказание услуг «Лагерь выживания».
Планируемые поставщики:
По мимо основной деятельности – оказание услуг «Лагеря выживания», дополнительно планируется реализация продукции: различных костюмов, футболок, бейсболок, курток с эмблемой проекта, а так же сувенирной продукции в виде кремня, ножей, фонариков, вымпелов, лент и т.д. с эмблемой проекта. Так же в процессе проекта участник может быть зачислен в особый отряд «пройденного обучения», где он может быть награжден за особые достижения в процессе обучения медалями, значками, почетными лентами. Для всего этого требуются дополнительные поставщики материалов и услуг пошива, нанесения логотипа, надписей и гравировки. Для этих целей выбраны:
· ООО «Палитра» (г. Абакан)

· Маг «Согдиана» (г. Абакан)

· Ателье «Костюм» (г. Абакан)

· РГ «Шанс» (г. Абакан)

Основные потребители продукции:

· Дети с разбивкой по возрастному характеру:

· от 11 до 13лет;
· от 14 до 16 лет;

· от 17 до 18 лет;

· Взрослое население.
Цель проекта
Предполагаемый бизнес-план содержит:

· обоснование целесообразности оказания услуг обучения по выживанию в критической ситуации.

· обоснование прибыли и рентабельности данной организации.

Потребность в инвестициях:

[image: image1.emf]Общая сумма инвестиций:

Потребности в инвестициях

Приобретение инвентаря147 925,00р.  

Приобретение запаса продуктов питания для участников10 486,00р.    

Проведение рекламной компании (1 месяц)12 000,00р.    

Аренда помещения (первые 2 месяца)16 000,00р.    

Организационные расходы833,33р.        

Сертификация школы15 000,00р.    

итого:202 244,33р.  

Привлечения заемных средств не планируется.

Планируемое количество экспедиций в год:20

на сумму:379 258,61р.  


Услуги
Мною планируется оказание услуг по обучению поведения в чрезвычайных и экстремальных ситуациях. Территория республики Хакасии включает в себя 60% лесных насаждений. Среди прочих, встречаются так же и болотистые местности. По неопытности, в лесах ежегодно теряются люди. Туристы, или отдыхающие, не имеющие опыта туристических походов, но оказавшиеся в лесу и заблудившись, зачастую начинают себя вести неадекватно ситуации, так как они не располагают знаниями о том «как и что надо делать». Что от человека, попавшего в такую ситуацию, зависит, и что он может сделать для своего спасения и оказания помощи людям, находящимся с ним в группе. К тому же на территории республики находится Саяно-Шушенская ГЭС, которая, несомненно, оказывает психологическое давление на жителей. Это ярко показало событие, произошедшее в 2009 году, когда люди начали паниковать. В первую очередь – это вопрос отсутствия нужных знаний и, как следствие, не уверенность в собственных силах и в том, что человек сможет защитить свих близких.
В программу обучения включены такие дисциплины, как:

· Одежда

Участник должен знать, как наиболее комфортно одеваться, какие участки тела необходимо защищать в первую очередь, откуда происходит наибольшая потеря тепла и т.д.

· Складирование и перенос грузов
Здесь участник проекта научится выбирать вещи и продукты первой необходимости, научится складывать их наиболее оптимально и удобно в сумку или рюкзак, что бы снизить нагрузку и распределить ее по всему телу, что позволит проделать гораздо больший путь или, в случае необходимости, взять больший груз;

· Ориентирование на местности

Участник должен легко ориентироваться посредством любых подручных средств, начиная от традиционного компаса и заканчивая «подсказками природы». Сюда включены и карты, которые могут быть доступными в тот или ной момент. В курс включены методы создания собственных средств локации.

· Поиск и использования источников воды

Вода применяется как средство утоления жажды, приготовления пищи, промывки ран и очистки личной одежды. В каждом случае имеются свои способы и степень очистки воды. Непосредственно участник должен иметь представление и опыт о методах поиска и добычи воды.
· Разделение на группы различных экстремальных ситуаций

В каждом отдельно взятом случае, будь то глобальный или локальный пожар, потоп, шторм, исключительные морозы присутствуют свойственные этим случаям нюансы, которые участник должен уметь применять в нужное время и в нужном месте. Ядерную и ЭМИ катастрофы исключаю благодаря своей не актуальности.

· Узлы

Умение вязать узлы является одним из основополагающих знаний человека попавшего в экстремальную ситуацию. Они помогут экономно использовать малые количества канатов и веревок, которые всегда необходимы в полевых условиях.

· Оружие (Нож, пика, рогатка, лук)

Человеку необходима пища, а если от находится в ответственности за тех, кто оказался с ним в группе, то он оказывается обязанным прокормить еще и их. Для этого человек должен разбираться в видах и назначении того или иного оружия, способы самостоятельного создания ручного и метательного оружия и инструментов, изготовление снарядов к метательному оружию и способах охоты.

· Ловушки

Промысел заключен так же в установке ловушек на мелкого зверя. Здесь участник научится видам и изготовлению ловушек.

· Чтение следов

По итогам школы, участник должен уметь читать и разделять следы животных. Должен иметь представление о выслеживании и преследовании объекта охоты.

· Медицина

У каждого из участников с собой имеется индивидуальный комплект медицинских средств, в который входят стерильный и эластичный бинты, вата гигроскопичная, кровоостанавливающий жгут, антибактериальные салфетки, спиртовые салфетки, спирт, обезболивающие препараты и таблетки, антибиотики, противомикробные препараты, марганцовокислый калий, спазмолитики, мочегонные препараты, сердечные препараты, успокоительные, активированный уголь, жаропонижающие препараты. Участники должны уметь употреблять в нужное время необходимый препарат. Уметь различать их не только по виду упаковки, но и непосредственно в открытом виде. Так же участник должен уметь оказывать первую помощь при помощи подручных средств: перевязка, фиксация конечностей, искусственное дыхание, транспортация пострадавшего и т.д.
· Мороз

Действия человека попавшего в ситуацию, когда существует опасность погибнуть от исключительно морозной погоды, кардинально отличаются от порядка действий пострадавшего в иных ситуациях, и требует отдельного курса, но, в рамках проекта, для психологической подготовки, будет поверхностно охвачена подготовка участника к подобному случаю.

· Добыча огня

Одно из важнейших умений – это добыча огня. Здесь участник познакомится с поиском горючих материалов, вариантами укладки костровища, методами розжига, сохранение огня и обогрева временного жилища. Использованию не только спичек, зажигалок и прочих достижений цивилизации, но и разжигание при помощи огнива, используя кремень и методом трения.
· Постройка жилища

Постройка индивидуального временного жилища, используя нож, лопатку или топорик. Поиск материала, способ укладки. Создание пола, кровли, стен и т.д.

· Травоведение
Обучаемый должен уметь различать травы на съедобные, лекарственные, ядовитые и токсичные. Уметь их приготовить для употреблению в пищу, изготовить из них лекарство или подготовить к защите от недружественной среды.

· Способы подачи сигнала бедствия
На завершающем этапе обучения, участник должен научиться подавать сигнал бедствия, который будет заметен за многие километры от его местонахождения. Виды сигналов: визуальные, дымовые, световые и т.д., методы их создания и подбор материалов.
· Психологическая подготовка

Не менее важным, чем все остальное, является психологическая «твердость» человека, попавшего в ситуацию бедствия. Здесь участник завершает свое обучение, и учится держать себя в руках, понимать и предсказывать развивающиеся события, принимать верные и обдуманные решения, не паниковать и т.д.

По итогам проведенных мероприятий, участник проекта получает индивидуальную ленту и сертификат о прохождении курса. Желающие продолжить обучение могут пролонгировать договор. При желании, вступить в ряды «народных спасателей»: в конце курса участники защищают свои знания на экзамене, по результатам которых они получают частный сертификат звание и отличительные нашивки, значок, вымпел и ленту, а так же приглашение на дальнейшее обучение новым или более углубленным дисциплинам.

Углубленный курс предназначен для совершеннолетних участников, прошедших базовый курс «Выживания». Различается по дисциплинам, что, в свою очередь несет за собой различные сроки реализации, продолжительности и методах проведения обучения:

· практика (включает дисциплины постройки временного жилища, способах изготовления и использования оружия, виды и установка ловушек, травоведение и т.д.)
· теория (включает в себя курсы медицинской подготовки, управление группами, и т.д.)

В результате углубленного изучения основ, участник проекта получает всероссийский сертификат инструктора, который является показателем наличия достаточных знаний для того, что бы вести группу в условиях дикой природы. Для желающих предусматривается ежегодное повышение квалификации.
Для прохождения базового курса и участия в проекте необходимы документы:
1. Паспорт;

2. Медицинская справка о состоянии здоровья (по месту жительства);

3. Сертификат с наркологического диспансера;

4. Справка с психоневрологического диспансера;

5. Справка с УВД об отсутствии судимости;

6. 3 фотографии 4х3 («на паспорт»);

7. Медицинская страховка.

Организационный план
Инициатором проекта являюсь я – Бердюгин Павел Анатольевич.

Форма собственности – частная.

В настоящее время мною решены многие организационные вопросы: 

· проведено маркетинговое исследование потенциального рынка сбыта услуг;
· заключен предварительный договор с поставщиком дополнительных услуг;
· заключены предварительные договор на аренду помещения
Стоимость инвестиционного проекта:


[image: image2.emf]Общая стоимость проекта202 244,33р.   

Финансовая помощь из средств бюджета192 244,33р.   

Личные средства10 000,00р.    


Направления расходования средств
Приобретение инвентаря на сумму 147 925,00р., в том числе:

[image: image3.emf]ИнвентарьКол-воСтоимостьСумма

Комплектация персонала

Рюкзак туристический18 800,00р.    8 800,00     

Рюкзак экспедиционный16 615,00р.    6 615,00     

Перчатки рабочие (вязаные)220,00р.         40,00         

Перчатки теплые (кожанные)2600,00р.       1 200,00     

Палатка 1 местная15 000,00р.    5 000,00     

Палатка 2х местная16 000,00р.    6 000,00     

Каримат3300,00р.       900,00       

Охотничий нож22 500,00р.    5 000,00     

Кремень2150,00р.       300,00       

Зажигалка бензиновая1300,00р.       300,00       

Топорик туристический1800,00р.       800,00       

Рация23 700,00р.    7 400,00     

Канат статичный (25м.)1250,00р.       250,00       

GPS-навигатор16 000,00р.    6 000,00     

Бинокль11 200,00р.    1 200,00     

Саперская лопатка1800,00р.       800,00       

Индивидуальная аптечка2240,00р.       480,00       

Фляга2120,00р.       240,00       

Локационный коммуникатор115 000,00р.   15 000,00   

Комплектация участника

Рюкзак туристический14 200,00р.    4 200,00     

Каримат1300,00р.       300,00       

Индивидуальная аптечка1240,00р.       240,00       

Фляга1120,00р.       120,00       

Палатка на 3 места0,37 000,00р.    2 100,00     

Локационный маяк11 200,00р.    1 200,00     

Итого:74 485,00   

Количество комплектов для участников:10

Полная стоимость инвентаря:147 925,00  


Приобретение первоначального запаса продуктов питания на сумму 10 486,00 в том числе, из расчета комплекта на одного участника:

[image: image4.emf]Продуктыстоимостьобъем (кг)сумма

Рис15,00р.       1,00           15,00р.         

Макароны76,00р.       1,00           76,00р.         

Сыр220,00р.      0,15           33,00р.         

Сухое молоко120,00р.      0,10           12,00р.         

Картофельное пюре (7пак.)140,00р.      0,70           98,00р.         

Соя300,00р.      1,00           300,00р.       

Сухое мясо250,00р.      0,60           150,00р.       

Козинаки (3 шт.)375,00р.      0,12           45,00р.         

Чай (14 паккетов)40,00р.       0,04           1,60р.          

Кофе (7 пакетов)60,00р.       0,06           3,60р.          

Сахар16,00р.       0,15           2,40р.          

Растворимые супы (3 пак.)220,00р.      0,30           66,00р.         

Шоколад (2 плитки)300,00р.      0,20           60,00р.         

Тушенка (2 банки)240,00р.      0,50           120,00р.       

Рыбные (2 банки)140,00р.      0,40           56,00р.         

обеззараживаемые таблетки10,00р.         

Итого на один комплект:6,32           1 048,60р.    

Стоимость из 10 комплектов10 486,00р.  


А так же:
Проведение рекламной компании (1 месяц) – 12 000,00
Аренда помещения (первые 2 месяца) – 16 000,00

Сертификация школы – 15 000,00

Всего на сумму: 201 411,00
Для организации оказания услуг планируется пригласить двух наемных работников: инструктора и помощника инструктора. Для осуществления сбыта услуги планируется пригласить на временное трудоустройство 1 работника в офис. Мною будут выполняться функции менеджера по снабжению, сбыту и решению всех организационных вопросов. Ведение отчетности будет возложено на ООО «Мое Дело», г. Москва, ул. Нижняя Красносельская, д.39, стр.3. Данный вид предпринимательской деятельности подпадает под упрощенную систему налогообложения (доходы).
Расчет налога:


[image: image5.emf]Доходы от предпринимательской деятельности1 180 000,00    

Расходы871 541,39       

Ставка налога 6%;

Налогооблагаемая база1 180 000,00    

Сумма налога в год составит 1 180 000,00 * 6%70 800,00        


ОТЧИСЛЕНИЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЯ в ПФ РФ И ФОМС

На 2010 год тариф страховых взносов в ПФ РФ для индивидуальных предпринимателей, применяющих упрощенную систему налогообложения, установлен в размере 20%. Минимальный размер оплаты труда – 4 330,00; Страховые взносы в ПФ РФ для индивидуального предпринимателя составят:
4 330,00 * 20% = 866,00

866,00 * 12 = 10 392,00
Тариф в ФОМС установлен в размере 2,1% и ТФОМС в размере 3,0%
(4 330,00 * 3% + 4 330,00 * 2,1%) * 12 = 2 649,96
Маркетинговый план
План маркетинга включает в себя следующие основные элементы: ценообразование, схему распространения продукции, методы стимулирования продаж, формирование имиджа. Правильно организованный маркетинг является одним из факторов, обеспечивающих достижение успехов в малом бизнесе.
Результаты исследований показали наличие населения республики интереса в услуге. Многие родители, уезжая в отпуск, оставляют своих детей с бабушками и дедушками, что не всегда является полезным времяпрепровождением. В настоящий момент «пионерских» лагерей стало меньше, и детей зачастую не сумев пристроить, родители берут с собой, что часто отрицательно сказывается на результатах отпуска. Напряженная психологическая атмосфера, в которой оказалось население республики, при чрезвычайной ситуации на СШ ГЭС, показало людям необходимость воспитания в себе и своих близких методов, которые позволили бы снизить ущерб от теоретически возможных разрушений. Сегодня важно воспитывать уверенность в собственных силах, передавать знания о методах выживания в диких условиях, начиная с молодого поколения. В современном мире очень многие живут в урбанистическом обществе, абсолютно лишенные знаний о природе. И, в случае катастрофы, это население окажется не приспособленным к сложившейся ситуации. Исходя из проведенных опросов, больше половины молодых людей, регулярно совершающих выезды на природу, уверены в собственных силах и в том, что они легко выберутся из сложной ситуации, и меньше 20% опрошенных не отказались бы получить дополнительные знания в этой области.
Методы стимулирования сбыта
Планируется реализовать следующие методы стимулирования сбыта:

· Коллективные заявки дают возможность получить скидку на услуги в размере 10%;
· Подарочные сертификаты взрослым (на сумму одной экспедиции);

· Карты участника, дающие скидку на продолжение обучения (до 5%);

Проведение рекламной компании
Также для стимулирования сбыта продукции, формирования заинтересованности в выпускаемой мною продукции будут использованы средства коммуникации такие как:

· телевидение (создание и запуск рекламной заставки);
· статьи на правах рекламы в газетах и журналах;
· рекламные буклеты;
· интернет-ресурсы;

· интернет – сайт;
· прямые контакты с потенциальными покупателями;
· почтовые адресные рассылки;
· Размещение рекламы в школах, стимулирование работников школы за привлечение клиентов.
Реклама, главным образом, будет отражать свойства, которыми будет обладать прошедший обучение человек: наличие знаний о выживании, стабильность характера, уверенность в принятии решений и умение предсказать события в чрезвычайной ситуации.
Ценообразование
Цена продукции определяется возможностями рынка. На сегодняшний день подобных услуг на территории Хакасии нет. Из смежных услуг – это летние лагеря и пансионаты. Но, поскольку программа «Школы выживания» кардинально отличается от вышеизложенных, ориентирование на них в качестве ценообразования подвергается сомнению. 
Прогноз объемов продаж
При идеальных условиях сбыта (при учете средней наполняемости одной команды – 10 человек), объем реализованных услуг составляет:
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планируемый объем равен 20 экспедициям (по 10 участников каждая) в год, начиная с конца марта и заканчивая последней декадой августа. При планируемой расчетной цене 5 900,00 с участника за экспедицию, выручка от реализации услуг ожидается в размере 1 180 000,00 в год.

Производственный план
Прием заявок осуществляется в офисе с марта по сентябрь, работая ежедневно с 9:00 до 14:00 ежедневно, исключая выходной день – понедельник. Образовательный процесс экспедиции проходит непосредственно в полевых условиях на территории республики Хакасии. Одна экспедиция продолжается в течение 7 суток и занимает 153 рабочих часа. 15 часов в неделю, во время роспуска группы, после окончания обучения, отводится на отдых инструктора и его помощника, во время которого с них слагаются все обязанности по надзору за группой. Состав группы не может превышать 18 человек – это бы затруднило работу инструктора, и не может быть меньше 6 человек – такая группа будет меньше рентабельности. Продукты питания закупаются непосредственно перед выездом. Группу доставляют до начала маршрута на автотранспорте, после чего им предстоит, за 7 дней, преодолеть от 35 (для самой младшей группы от 11 до 13 лет) до 120 (для взрослой аудитории) километров пересеченной местности, в зависимости от возраста и предпочтений участников. В исключительных случаях, когда группа оказывается подготовленной, или в случае курсов повышения квалификации, продолжительность маршрута может достигать 240 километров. Большинство маршрутов включают в себя посещение значимых мест Хакасии, и ее достопримечательностей. Практически все маршруты не предполагают разделение группы на подгруппы и во время переходов имеют строгий порядок, где инструктор идет первым, затем линейкой группа и замыкает группу помощник. Маршруты принципиально не отходят от регулярных автомагистральных трасс более чем на 15 километров, это позволяет исключить шум  и создать впечатление отрезанности от цивилизованного мира, но так же дает возможность в случае ЧП в кратчайшие сроки, при условии что подручные средства вызова помощи недоступны или вышли из строя, добраться до магистрали.
Требования к оснащению рабочего места
Требуется оснастить инструктора и его помощника необходимым инвентарем, в первую очередь это профессиональные рюкзак и палатка, которые позволят равноценно нагрузить всю группу мышц, и даст возможность переносить большие грузы в течение длительного времени. Именно от их здоровья и выносливости зависят жизни и здоровье участников группы. Инструктор и помощник обязательно имеют при себе сотовые телефоны (разных операторов) с запасными батареями, а так же рации (с радиусом действия 12 километров), для подержания связи между инструктором и помощником. Так же каждый участник группы на руке несет постоянно действующий маяк. Данный маяк служит для определения инструктором, который при себе имеет приемник, местоположения того или иного участника. Инструктор должен быть GPS-навигатор. Его использование в процессе экспедиции не нужно, но в случае непредвиденных ЧП его помощь пригодится. Так же инструктор с помощником снабжены охотничьими ножами, туристическим топориком, саперской лопаткой, кременем и прочими предметами для проведения инструктажа участникам.
Участники, в свою очередь, укомплектованы туристическим рюкзаком, кариматом, индивидуальной аптечкой, флягой для воды и каждый третий участник группы несет при себе трехместную палатку. Каждый участник группы до начала экспедиции берет самостоятельно снабжает себя предметами личной гигиены, одеждой, тонким одеялом и спичками. Продуктами питания группу снабжает инструктор, равномерно распределяя ношу среди всех участников, по 6,32 килограмма.
Затраты на оказание услуг
В соответствии с ПБУ-6 «Учет основных средств» ст.1 п.5 абз.4 на затраты производства при передаче в эксплуатацию будет списан инвентарь и приспособление стоимостью менее 20 т.р. за единицу, относящиеся к материальным ценностям на общую сумму 147 925,00
Расходы на сырье

Сырье на изготовление сувенирной продукции в расчет себестоимости школы не вложен.
Планируемая расчетная цена 1экспедицию
Себестоимость одного участника в экспедиции равна 4 003,71р.
Планируемая расчетная цена за 1 участника составляет 5 900,00р. Рост цен на инвентарь не может повысить себестоимость продукции, так как в расчет цены вложена амортизация и износ инвентаря. К тому же каждая единица комплекта подбиралась из учета особых показателей на износ, и замена инвентаря ожидается не чаще 1 раза в 3 года.
Расходы на заработную плату и страховые отчисления наемных работников

Месячный фонд оплаты труда наемных работников составляет – 35 344,85р.

Годовой фонд оплаты труда – 176 724,24р.

Страховые отчисления в ПФ и РФ за год (26%) – 31 886,40р.
Расходы на рекламу
Планируется в сумме 60 000,00р. в год.

Услуги связи
Планируется в сумме 7 200,00р. в год.

Организационные расходы
Планируется в сумме 10 000,00р. в год.

Услуги сторонних организаций
Аренда помещения:
Площадь офисного помещения 8 кв.м.

Арендная плата за 1 кв.м. площади – 1000,00.

Арендная плата составит:
1000,00 х 8 = 8 000,00 в месяц.

8 000,00 х 12 = 96 000,00 в год.
Затраты за ведение отчетности

В соответствии с договором с ООО «Мое Дело» затраты за ведение отчетности составляют 400руб. в месяц, или 3 800руб. в год.

Транспортные расходы
Доставка группы до места высадки (начала маршрута) планируется осуществлять при помощи автотранспорта. Стоимость доставки варьируется в зависимости от заложенного маршрута и колеблется от 2 тысяч до 8 тысяч рублей. Оплата доставки исчисляется из бюджета группы, и в расчеты не вложена.
ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

Финансовые результаты бизнес-плана представлены в 2-х наиболее важных приложениях:

· прогноз (отчет) о доходах и расходах (Приложение №1)
· прогноз (отчет) о движении денежных средств (Приложение №2)
Отчет о доходах и расходах составлен на основании прогнозируемой выручки от реализации продукции в сумме 1 180 000,00р.
Отчет о движении денежных средств составлен с учетом выделяемых из бюджета средств в сумме 192 214,23р. и личных денежных средств в сумме 10,0 т.р.
Ожидаемая валовая прибыль составит 666 857,00р., чистая прибыль – 379 258,61р.
Наличие денежных средств на конец отчетного года 566 776,33р. 
Приложение (форма) № 1.

Прогноз (отчет) о доходах и расходах
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п/п

Показатели

 Сумма в 1-й год

деятельности 

1Выручка (продажи)1 180 000,00р.     

2Себестоимость продаж (расходы)820 670,39р.        

3Материальные расходы-р.                   

4Расходы на оплату труда (наемных работ-ников)196 653,24р.        

5

Отчисления на социальные нужды (обязательное пенсионное 

страхование)19 929,00р.          

6Прочие расходы, всего в том числе:

7Услуги сторонних организаций136 000,00р.        

8Организационные расходы10 000,00р.          

9Расходы на услуги связи7 200,00р.           

10Расходы на рекламу60 000,00р.          

11Почтово-канцелярские расходы-р.                   

12Валовая прибыль/убыток (доход до нало-гообложения)666 857,00р.        

13Налоговые выплаты70 800,00р.          

14

Отчисления на обязательное пенсионное страхование 

предпринимателя10 392,00р.          

15

Отчисления на обязательное медицинское страхование 

предпринимателя2 649,96р.           

16Чистая прибыль (чистый доход)359 329,61р.        

17На расширение/накопление66 012,94р.          

18

На распределение/потребление

154 030,19р.        


Приложение (форма) №2.
Прогноз (отчет) о движении денежных средств

[image: image8.emf]№

п/п

Показатели

Сумма в 1-й год

деятельности

1Средства на начало года (отчетного периода)0,00р.

2Приход денежных средств всего, в т. ч.1 382 244,33р.

4Финансовая помощь, выделяемая ЦЗН192 244,33р.

5Личные сбережения10 000,00р.

6Выручка (продажи)1 180 000,00р.

7Полученные кредиты банков0,00р.

8Прочие поступления0,00р.

9Расход денежных средств всего в том числе815 468,00р.

10Организационные расходы10 000,00р.

11Приобретение оборудования, инструментов147 925,00р.

12Приобретение запаса продуктов питания для участников209 720,00р.

13Расходы на оплату труда наемных работни-ков122 640,00р.

14Отчисления на социальные нужды наемных работников38 141,04р.

15Услуги сторонних организаций136 000,00р.

16Услуги связи7 200,00р.

17Расходы на рекламу60 000,00р.

18Почтово-канцелярские расходы0,00р.

19Налоговые выплаты70 800,00р.

20Отчисления на обязательное пенсионное страхование предпринимателя10 392,00р.

21Отчисления на обязательное медицинское страхование предпринимателя2 649,96р.

22Средства на конец года (отчетного периода)566 776,33р.


ТОЧКА БЕЗУБЫТОЧНОСТИ

Финансовый план содержит расчет точки безубыточности, которая характеризует равновесие совокупных расходов и доходов и позволяет определить такой объем продаж, при достижении которого доходы будут превышать расходы. В данном проекте точкой безубыточности будет являться выручка от реализации продукции в сумме 708 000,00р. При реализации продукции на такую сумму доходы и расходы будут равны. До этой точки проект не будет приносить дохода, а затем после равновесного объема услуг (20 экспедиций по 6 участников в год) проект будет приносить доход с каждого последующей оказанной услуги.

ВЫВОД

На основании проведенного выше финансово-экономического анализа можно с уверенностью сказать, что данный проект достаточно эффективен.
_1355137748.xls
Лист1

		Общая стоимость проекта		$   202,244.33

		Финансовая помощь из средств бюджета		$   192,244.33

		Личные средства		$   10,000.00
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Лист1

		Общая сумма инвестиций:

		Потребности в инвестициях

		Приобретение инвентаря		$   147,925.00

		Приобретение запаса продуктов питания для участников		$   10,486.00

		Проведение рекламной компании (1 месяц)		$   12,000.00

		Аренда помещения (первые 2 месяца)		$   16,000.00

		Организационные расходы		$   833.33

		Сертификация школы		$   15,000.00

		итого:		$   202,244.33

		Привлечения заемных средств не планируется.

		Планируемое количество экспедиций в год:		20

		на сумму:		$   379,258.61
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		Доходы от предпринимательской деятельности		1,180,000.00

		Расходы		871,541.39

		Ставка налога 6%;

		Налогооблагаемая база		1,180,000.00

		Сумма налога в год составит 1 180 000,00 * 6%		70,800.00
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		№
п/п		Показатели		Сумма в 1-й год
деятельности

		1		Выручка (продажи)		$   1,180,000.00

		2		Себестоимость продаж (расходы)		$   820,670.39

		3		Материальные расходы		$   - 0

		4		Расходы на оплату труда (наемных работ-ников)		$   196,653.24

		5		Отчисления на социальные нужды (обязательное пенсионное страхование)		$   19,929.00

		6		Прочие расходы, всего в том числе:

		7		Услуги сторонних организаций		$   136,000.00

		8		Организационные расходы		$   10,000.00

		9		Расходы на услуги связи		$   7,200.00

		10		Расходы на рекламу		$   60,000.00

		11		Почтово-канцелярские расходы		$   - 0

		12		Валовая прибыль/убыток (доход до нало-гообложения)		$   666,857.00

		13		Налоговые выплаты		$   70,800.00

		14		Отчисления на обязательное пенсионное страхование предпринимателя		$   10,392.00

		15		Отчисления на обязательное медицинское страхование предпринимателя		$   2,649.96

		16		Чистая прибыль (чистый доход)		$   359,329.61

		17		На расширение/накопление		$   66,012.94

		18		На распределение/потребление		$   154,030.19
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Лист1

		№
п/п		Показатели		Сумма в 1-й год
деятельности

		1		Средства на начало года (отчетного периода)		0

		2		Приход денежных средств всего, в т. ч.		1382244.333

		4		Финансовая помощь, выделяемая ЦЗН		192244.3333

		5		Личные сбережения		10000

		6		Выручка (продажи)		1180000

		7		Полученные кредиты банков		0

		8		Прочие поступления		0

		9		Расход денежных средств всего в том числе		815468

		10		Организационные расходы		10000

		11		Приобретение оборудования, инструментов		147925

		12		Приобретение запаса продуктов питания для участников		209720

		13		Расходы на оплату труда наемных работни-ков		122640

		14		Отчисления на социальные нужды наемных работников		38141.04

		15		Услуги сторонних организаций		136000

		16		Услуги связи		7200

		17		Расходы на рекламу		60000

		18		Почтово-канцелярские расходы		0

		19		Налоговые выплаты		70800

		20		Отчисления на обязательное пенсионное страхование предпринимателя		10392

		21		Отчисления на обязательное медицинское страхование предпринимателя		2649.96

		22		Средства на конец года (отчетного периода)		566776.3333
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		Инвентарь		Кол-во		Стоимость		Сумма

		Комплектация персонала

		Рюкзак туристический		1		$   8,800.00		8,800.00

		Рюкзак экспедиционный		1		$   6,615.00		6,615.00

		Перчатки рабочие (вязаные)		2		$   20.00		40.00

		Перчатки теплые (кожанные)		2		$   600.00		1,200.00

		Палатка 1 местная		1		$   5,000.00		5,000.00

		Палатка 2х местная		1		$   6,000.00		6,000.00

		Каримат		3		$   300.00		900.00

		Охотничий нож		2		$   2,500.00		5,000.00

		Кремень		2		$   150.00		300.00

		Зажигалка бензиновая		1		$   300.00		300.00

		Топорик туристический		1		$   800.00		800.00

		Рация		2		$   3,700.00		7,400.00

		Канат статичный (25м.)		1		$   250.00		250.00

		GPS-навигатор		1		$   6,000.00		6,000.00

		Бинокль		1		$   1,200.00		1,200.00

		Саперская лопатка		1		$   800.00		800.00

		Индивидуальная аптечка		2		$   240.00		480.00

		Фляга		2		$   120.00		240.00

		Локационный коммуникатор		1		$   15,000.00		15,000.00

		Комплектация участника

		Рюкзак туристический		1		$   4,200.00		4,200.00

		Каримат		1		$   300.00		300.00

		Индивидуальная аптечка		1		$   240.00		240.00

		Фляга		1		$   120.00		120.00

		Палатка на 3 места		0.3		$   7,000.00		2,100.00

		Локационный маяк		1		$   1,200.00		1,200.00

		Итого:						74,485.00

		Количество комплектов для участников:		10

		Полная стоимость инвентаря:		147,925.00
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		в неделю		1

		в месяц		4

		в год		20
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		Продукты		стоимость		объем (кг)		сумма

		Рис		$   15.00		1.00		$   15.00

		Макароны		$   76.00		1.00		$   76.00

		Сыр		$   220.00		0.15		$   33.00

		Сухое молоко		$   120.00		0.10		$   12.00

		Картофельное пюре (7пак.)		$   140.00		0.70		$   98.00

		Соя		$   300.00		1.00		$   300.00

		Сухое мясо		$   250.00		0.60		$   150.00

		Козинаки (3 шт.)		$   375.00		0.12		$   45.00

		Чай (14 паккетов)		$   40.00		0.04		$   1.60

		Кофе (7 пакетов)		$   60.00		0.06		$   3.60

		Сахар		$   16.00		0.15		$   2.40

		Растворимые супы (3 пак.)		$   220.00		0.30		$   66.00

		Шоколад (2 плитки)		$   300.00		0.20		$   60.00

		Тушенка (2 банки)		$   240.00		0.50		$   120.00

		Рыбные (2 банки)		$   140.00		0.40		$   56.00

		обеззараживаемые таблетки						$   10.00

		Итого на один комплект:				6.32		$   1,048.60

		Стоимость из 10 комплектов						$   10,486.00






